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Ein starker Partner bringt 
Ihnen viele Vorteile.
Die Hallesche Krankenversicherung gehört zu den erfolgreichsten 
Unternehmen in der privaten Krankenversicherung. Zahlreiche 
namhafte Unternehmen sind unsere Partner und profitieren von 
unserer Erfahrung im In- und Auslandsgeschäft. Lernen Sie fol-
gend die Vorteile der Gruppenversicherung für Sie als Vermittler 
kennen.

Hohes Neugeschäftspotenzial 

Mit einem Gruppenvertragsabschluss sichern 

Sie sich alle Mitarbeiter des Vertragspartners 

als potenzielle Kunden. In der betrieblichen 

Krankenversicherung (bKV) ist es noch einfa-

cher. Der Arbeitgeber meldet alle Beschäftig-

ten an und zahlt die Beiträge. Einfache,  

bedarfsgerechte Produkte ohne Gesundheits-

prüfung erleichtern Ihnen in der bKV den  

Abschluss – auch für Familienangehörige. 

Mit Auszeichnung bestanden 

Assekurata zeichnet u. a. unsere langfristige 

Beitragsstabilität, unsere Unternehmenssicher-

heit und unsere zukunftsorientierten Tarife mit 

SEHR GUT aus – und das bereits über viele 

Jahre hinweg. 

Vertriebsunterstützung 

Bei der Bewerbung des Gruppenvertrages  

arbeiten wir mit Ihnen zusammen – wir unter-

stützen Sie bei Mailingaktionen, Gehaltsbeile-

gern oder beim firmeneigenen Intranetauftritt. 

Vorerkrankungen sind mitversichert 

Durch den Kontrahierungszwang in der Grup-

penversicherung wird jede Anmeldung zu-

nächst angenommen. Die Hallesche behält sich 

jedoch das Recht vor, Leistungsausschlüsse und 

Risikozuschläge zu erklären. 

Öffnungsregelung 

Durch den Gruppenvertrag ist eine Vermittlung 

zu Gruppenkonditionen durch andere Vermitt-

ler nur mit Ihrer Zustimmung möglich. Durch 

eine Öffnungsregelung können Sie als besitzen-

der Vermittler zusätzlich von anteiliger Provi-

sion profitieren, wenn Sie anderen den Zugang 

zum Gruppenvertrag ermöglichen. 

Öffnung weiterer Vertriebskanäle 

Der Abschluss eines Gruppenvertrages bietet 

Ihnen den Einstieg für Cross-Selling-Maßnah-

men. 

Interesse? 

Sie sehen, die Gruppenversicherung kann 

Ihnen interessante neue Geschäftsmöglich-

keiten eröffnen. Rufen Sie uns einfach unter 

0711/66 03-20 27 an. Wir informieren Sie 

gerne über die vielfältigen Einsatzmöglich- 

keiten. 
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